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Ih'r Exporterfolg
beginnt in Bayern

« Auf zu neuen Méarkten »



BAYERISCHE INNOVATIONEN
ALS EXPORTSCHLAGER

Mit den beiden Exportprogrammen .Bayern -
Fit for Partnership” und ..Solutions - Made in
Bayern” machen wir lhnen den Markteinstieg
einfach: Treffen Sie internationale Entschei-
dungstrager direkt in lhrem Unternehmen und
nutzen Sie die bayerische Exportforderung

flr eine zielgenaue Kontaktvermittlung zu DIE PERFEKTE BASIS
potentiellen Kunden im Ausland. FUR DIE ERSCH LIESSUNG
IHRER ZIELMARKTE

EMPFANGEN SIE INTER- Entscheidungstrager aus dem Ausland suchen
NATIONALE DELEGATIONEN den Kontakt zu Ihnen
INIHREM UNTERNEHMEN Sie konnen das Programm aktiv mit gestalten

Die Organisation erfolgt durch Bayern International

Fir Sie entstehen keine Kosten
Bei den Erfolgsprogrammen .Bayern - Fit for
Partnership” und .Solutions - Made in Bayern”
trafen in den letzten Jahren rund 2500
internationale Entscheidungstrager auf

fast 3000 Teilnehmer aus bayerischen Firmen. Wissenstransfer, Entwicklungspartnerschaften
und Geschaftsanbahnung fiir Ihren Exporterfolg

Prasentieren Sie lhre Losungen und Produkte
einer ausgewahlten Zielgruppe

Die Veranstaltung findet in Bayern statt




Fir uns ist eine solche Veranstaltung Gold
wert. Wir kénnen hier an einem Tag mehr
Kontakte zu potenziellen Kunden knipfen als
auf einer einwdchigen Reise durch Agypten.
Also herzlichen Dank an die Initiatoren und

Organisatoren des Programms.

Anton Alt, Vertriebschef der Grunwald aus Wangen, nahm 2016 am
,Bayern - Fit for Partnership’-Projekt Milchwirtschaft fir Agypten teil

Bayerisches Staatsministerium fiir
Wirtschaft und Medien, Energie und Technologie




